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13:30 16:30(受付時間13:00～)

二部制です。途中での出入り自由です。

お申込は裏面へ

お申込締切：2019年8月16日 金

深刻な
問題に
なる前に！

お問い合わせ

北海道本部

〒060-0003 札幌市中央区北3条西3丁目 札幌北三条ビル
tel011-241-7500 fax011-241-7468
E-mail hkd@noma.or.jp

8.21

●場所：道特会館
６階中会議室

●対象：総務・人事担当

●受講料：無料
●定員：20名(先着順)

「上前拓也」講師紹介無料セミナー
「相手に思いが伝わる話し方・伝え方講座」

講師：

一般社団法人

日本経営協会 講師

合同会社友歩 代表

上前 拓也
(かみまえ たくや)

ト
ー
ク
の
テ
ク
ニ
ッ
ク

持
ち
合
わ
せ
て
い
ま
す
か
？

ビジネス、初対面の人、友達、ご近
所などで、会話が続かない時、微妙
な雰囲気になってしまったなんて経
験、ありませんか？

コミュニケーション学から楽しく会
話が出来るトーク術をお伝えいたし
ます。

＜第一部＞ 13:30～14:50

その場を楽しく・面白くさせる会話術

話し方や聞き方は人それぞれ。
同じ会話の内容でも、相手によって楽し
い会話になる時もあれば、つまらないま
ま会話が終わってしまうことがあります。

コミュニケーション学から「その場を楽
しく・面白くさせる人の会話術」を学び、
いつ、どんな相手とでも楽しく会話が出
来る話術を身につけませんか？

＜第二部＞ 15:00～16:30

初対面でも会話が続くトークテクニック

初対面の方や、知り合って間もない相手と
は、会話を続けたり、会話を盛り上げるこ
とが難しい場合があります。

会話を続けるには、いくつかのポイントを
押さえておくだけです。口ベタでも会話が
続くスキルを学び、誰とでも楽しくトーク
が出来るテクニックを
お伝えいたします。

参加費無料！



2019/08/21 講師紹介セミナー｢上前拓也話し方・伝え方講座｣申込書

011-241-7468 （お申込受付：令和元年8月16日まで)

参加者名

氏 名 所属・役職

ﾌﾘｶﾞﾅ

氏名

ﾌﾘｶﾞﾅ

氏名

御社名

所在地 〒

電話 FAX

ご連絡
担当者

ﾌﾘｶﾞﾅ 所属・役職

氏名

E-MAIL ＠

※ 参加申込書にご記入いただいた情報は、以下の目的に使用させていただきます。
①参加券送信などの事務処理 ②セミナーなど本会事業のご案内 ②がご不要な場合は右□にチェックしてください。□不要

〔保有資格〕
○一般社団法人日本集中力育成協会認定 集中力トレーナー
○日本プロフェッショナル・キャリア・カウンセラー協会認定 エグゼクティブコーチ
○厚生労働省認定 ジョブカード作成アドバイザー
○医療福祉情報実務能力協会認定 メンタルケア心理士
○コミュニケーション能力開発機構認定 コミュニケーション能力１級
○日本教育実務協会認定 ビジネスマナースペシャリスト
○（国家資格）職業訓練指導員 他多数

講師プロフィール

上前 拓也（かみまえ たくや） 一般社団法人日本経営協会 講師

合同会社友歩 代表

1996年 北海道釧路工業高等専門学校 機械工学科卒業
北海道内大手企業にてシステム開発・新入社員研修・社員教育等、多くの業務に
携わる。インターネットを中心としたコーチングやライブトーク活動を積極的に
行う。営業職でコーチングや心理学、コミュニケーション手法を用い、12ヶ月連
新規開拓成績トップの成績を残す。 2009年独立。合同会社友歩設立。コーチン
グ業・研修講師・講演活動等、幅広く日本全国で活動中。

FAX
60013744

http://www.noma.or.jp
トップページ → セミナー/講座 → 拠点▼北海道本部 → 検索する

web

●予定内容
＜第一部＞ 13:30～14:50
・周りにいる｢楽しい人｣と｢楽しくない人｣の違い
・楽しい場になる、その訳は？
・面白い返答が思いつく法則
・楽しい会話はテンポが命
・真実よりも大切にすべきことは

●会場MAP

＜第二部＞ 15:00～16:30
・一番簡単な言葉のキャッチボール法
・話の内容のどこに焦点を当てるか
・相手に好印象を与える言葉の返し方
・ひたすら質問すれば良いわけではない
・言葉よりも大切な「気持ち」のあり方


